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PROFESSIONE AVVOCATO

TREVISAN & CUONZO

«Cosl promuoviamo
start up e nuovi talenti»

Gabriel Cuonzo illustra le strategie dello studio
e ¢li obiettivi dell'innovativo progetto a sostegno
delle imprese ad alto valore tecnologico

DI FEDERICA CHIEZZI

Leader nel mercato legale
della proprieta intellettuale,
Trevisan & Cuonzo continua
la crescita sia in termini di fat-
turato che nel potenziamento
dei dipartimenti integrati alla
practice core. In parallelo, pro-
segue l'impegno a sostegno
delle start up, iniziato nel 2013
con il lancio del progetto 4In-
novation e continuato, a fine
2016, attraverso la partnership
con Backtowork24, Equinvest
e Qve.

Legal ha intervistato Gabriel
Cuonzo, name partner del-
lo studio, per fare il punto sul
contesto globale della proprie-
ta intellettuale e sui progetti
dell’insegna.

Il mereato Ip ha vissuto
negli ultimi anni impor-
tanti cambiamenti sia
legislativi sia tecnolo-
gici. Quale pensate sia
I’attuale posizionamen-
to dell’Italia in questo
settore?

L’Ttalia ha un posizionamento
complessivamente debole nel
settore dell’innovazione che
sfocia in brevetti. Per avere
un’idea, I'Italia produce ogni
anno circa 4mila brevetti con-
tro i circa 26mila della Germa-

NOVITA IMPORTANTE

«ll mondo dei brevetti sta per subire
un profondo cambiamento legato
alla prossima nascita del Tribunale
unificato dei brevetti», avverte
Gabriel Cuonzo, name partner
dello studio Trevisan & Cuonzo

nia. Questa ¢ la conseguenza
della sciagurata “svendita” di
alcuni nuclei di ricerca strategi-
ca negli anni Settanta-Novanta,
in particolare nei settori chimi-
co-farmaceutico e aeronautico.
La caratteristica dell’Italia di
avere un folto tessuto di Pmi e
invece pochissime grandi real-
ta industriali ¢ oggettivamente
un punto debole dal punto di
vista della produzione di Ip di
alto livello, che richiede inve-
stimenti molto importanti. Il
mondo dei brevetti sta per su-
bire un profondo cambiamento
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legato alla prossima nascita del
Tribunale unificato dei brevet-
ti e dei brevetti unitari. I’Ttalia
avra almeno una sede a Mila-
no e dovra essere pronta ad
affrontare questa importante
sfida. Per la nostra industria vi
sard 'opportunita di ottenere
sentenze con validita estesa a
tutto il territorio dell’Unione,
ma anche il rischio di dover
affrontare contenziosi molto
complessi e costosi in materia
brevettuale presso le altre sedi
europee del Tribunale unificato
tra cui Parigi, Londra ¢ Mona-
co di Baviera. Sul progetto di
Tribunale unificato dei bre-
vetti, pesa ancora l'incertezza
provocata dalla Brexit nono-
stante I'intenzione del governo
May di procedere alla ratifica
dell’accordo accettando, solo
in questa specifica materia,
la giurisdizione della Corte di
giustizia. L’incertezza ¢ dovu-
ta alla situazione che si creera
quando il Regno Unito uscira
dalla Ue, cio che al momento
parrebbe inconciliabile con la
permanenza della sede centrale
del Tribunale a Londra.

Riguardo al vostro stu-
dio, qual & il bilancio
dell’anno appena con-
cluso e su che tipo di
mandati avete lavorato
maggiormente?

Lo studio ¢ in forte crescita
(+15% di fatturato) e continua
ad acquisire mandati molto im-
portanti, sia m&a sia conten-
zioso, nel settore farmaceutico,
elettronico, automotive, agroa-
limentare e altri. Affrontiamo
il 2017 con la consapevolezza
di essere leader nel settore del
contenzioso Ip, il che ci con-
sente di operare in una fascia
ristretta di uffici legali con vo-
lumi crescenti di fatturazione
data la crescente importanza
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delle questioni che ci vengono
affidate. La logica che ci guida
¢ esclusivamente focalizzata
sulla qualita dei nostri servizi
che vogliamo sia la piu alta nel
settore in Italia e al livello dei
migliori studi europei. I clienti
che affrontano contenziosi im-
portanti scelgono in via prima-
ria gli studi leader data la posta
in gioco. La nostra struttura ¢
pertanto impegnata a migliora-
re costantemente il work pro-
duct e a selezionare e formare
solo i talenti migliori tra i gio-
vani avvocati italiani. Pensiamo
che questo approccio sia esat-
tamente in linea con le attese
dei grandi clienti italiani e in-
ternazionali.

Visiete distinti per aver
lanciato 4Innovation,
programma che punta a
promuovere e sostenere
le start up innovative
nel nostro Paese. Come
e nato il progetto e qua-
li opportunita offre a
questo tipo di imprese?
Il progetto 4Innovation nasce
nel 2013, dalla volonta dello
studio di supportare non sol-
tanto i giovani imprenditori
che si apprestano a trasformare
le loro intuizioni in avventure
imprenditoriali innovative ad
alto valore tecnologico, ma an-
che i capitani delle imprese pin
mature che a oggi compongo-
no il vasto panorama della pic-
cola e media impresa italiana. II
progetto offre ai neo imprendi-
tori gli strumenti per compren-
dere il quadro normativo in cui
si apprestano a operare e assi-
ste aziende pit o meno giovani
affinché possano orientarsi tra
le varie opzioni ed opportunita
offerte dalle recenti modifiche
al diritto societario e valutare
i vantaggi derivanti da un’ade-
guata tutela della proprieta in-

IN CRESCITA

Lo studioTrevisan & Cuonzo € in crescita (+15% di fatturato)
€ continua ad acquisire mandati importanti, sia m&a sia contenzioso,
nel settore farmaceutico, elettronico, automotive, agroalimentare

tellettuale. Inoltre, ove si pre-
senti un’affinita di interessi e/o
di ambiti operativi, i destinatari
del progetto vengono messi in
contatto tra loro e i piu strut-
turati introdotti a fondi o altri
potenziali investitori.

Quali sono, invece, le
prinecipali problemati-
che che avete affrontato
nel supportare le start
up italiane nel processo
di crescita?

Le maggiori problematiche
riguardano la corretta valu-
tazione dell’Ip, spesso non
esistente o sopravvalutata, I’i-
nesperienza nell’approccio bu-
siness e la scarsita di venture
capital. L’Italia ¢ stato uno dei
primi paesi al mondo a rego-
lare equity crowdfunding isti-
tuendo un registro nazionale
per operatori di crowdfunding,
Tuttavia, nonostante gli svi-
luppi normativi, deal flow e
investitori, 1'Italia é rimasta
molto al di sotto della media
europea e purtroppo il nume-
ro di start up italiane & sceso
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molto sotto i paesi concorren-
ti a equa potenzialita. Affinché
il mercato trovi un modo per
garantire uno sviluppo signi-
ficativo, I'Italia ha bisogno di
consentire a tutte le imprese
di accogliere crowdfunding in
cambio di equity e deve imple-
mentare nuove iniziative per
aumentare il livello di cono-
scenza e consapevolezza.

Avete chiuso il 2016
con il rafforzamento del
dipartimento labour e
la partnership con Bac-
ktowork24, Equinvest e
Qve per la filiera delle
startup. Cosa vi aspet-
tate per il 2017 e quali
progetti avete in can-
tiere?

Il rafforzamento del reparto
labour ha consentito I’acqui-
sizione di mandati importanti.
La consulenza da noi fornita ha
sempre pill una impostazione
business focused e per questo raf-
forzeremo il settore corporate
per consentire un approccio in-
tegrato alle tematiche Ip. ¢



